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Encontre seu nicho, desenvolva seu funil
de vendas e elabore seu pitch.
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Estratégia para Corretores e Imobiliarias

A EEmovel tem
cCoOMmo proposito

mudar o jeito de
fazer negocios

no mercado
imobiliario.

Nossa tecnologia em base de dados e robusta e
completa, proporcionandoasmelhores captacoes,
investimentos, relatorios e avaliacoes.

Com foco em corretores e em imobiliarias,
temos a plataforma Brokers.

Nela, compartilhamosinformacdes e dados de alta
gualidade atualizados diariamente. Dentre suas
funcionalidades de inteligéncia de mercado estao
a captacao e a avaliacao de imoveis, para auxiliar
a aumentar sua vitrine e as suas vendas.
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Nos preocupamos com a melhoria continua do
mercado imobiliario, por isso esperamos que as
dicas aqui contidas ajudem voce a fechar negocios
com maior velocidade.

Lembre-se que nao existe formula pronta.

O mais adequado e voceé fazer um estudo geral,
colocar a mao na massa para elaborar um script e
levar em consideracao as singularidades do cliente
e do seu negocio.

E importante entender quais sdo as informacdes
essenciais que seu potencial cliente precisa saber
de vocé, criar seu proprio modelo de funil de
vendas, alinhado com suas estratégias e a escolha
deumnichoimobiliario, no qual exige persisténcia,
disciplina, foco e muita iniciativa.

Estamos aqui para te ajudar nessa missao.

Boa

leitura!
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Como escolher
um bom nicho
imobiliario?

Escolher a area de atuacao no mercado deimoveis
e uma forma de focar melhor o seu trabalho
em um tipo de demanda especifica, dedicando
tempo e esforcos em um unico objetivo de forma

mais centralizada.
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Depois de ter um foco definido, o proximo passo
e estudar para aprender tudo sobre 0 seu publico.
Estudar o publico-alvo que podera ser um futuro
comprador e essencial para direcionar os seus
anuncios para as pessoas certas, construindo
campanhas de marketing bem direcionadas e
explorando as dores certas do cliente.

Por exemplo:

Vocé pode se especializar em um nicho
imobiliario para universitarios, 0 que
garante um fluxo constante e previsivel de
estudantes. Se estiver bem antenado com
0 mercado imobiliario de forma geral, essas
ideias vao fluir com facilidade.
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Antes de escolher seu publico, faca
um estudo préevio de mercado para
entender quem sao as pessoas que voce
vai vender;

Entenda como funciona a monetizacao
dos negocios que esse publico procura;

Se voceé tem afinidade com um certo
nicho, isso pode te ajudar na escolha e
na performance,;

Nao pense somente em dinheiro na
hora de escolher seu nicho, lembre-
Sse que esses fatores anteriores podem
te direcionar para outros lados que
também te darao bastante lucro.
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Como fazer um
funil de vendas
no mercado
imobiliario?

O funil de vendas imobiliario nada mais € que o
conjunto de etapas da jornada de compra do
cliente que quer adquirir um imovel. O objetivo
do funil, nesse nicho de atuacao, e tracar um
planejamento estratégico sob medida para
potencializar o fechamento de negocios.
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Agora que vocCeé ja sabe o que é um funil de vendas
imobiliario e quais sao suas vantagens, deve estar
pensando...

:: Ok! Entendi que o funil pode
—_

ajudar a minha empresa a ter
mais resultado nas vendas, mas
como posso estrutura-lo?

Veja 0s passos que preparamos para VOCé

seguir:

1| Classifique seus clientes entre proprietarios
e compradores;

2 | Defina estrategias de marketing para que a
Sua empresa seja conhecida;

3 | Saiba como chegar ao cliente;

4 | Estude diferentes tipos de propostas;

5| Escute o que cada cliente tem a dizer;

6 | Avalie o processo de vendas para identificar

0S pontos positivos e negativos.
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Razoes para
VOCe criar o seu
proprio funil de
vendas.

Jamais copie do concorrente, no maximo se
inspire em algumas estratégias ou acodes. Essa
inspiracao pode ir aléem do mercado imobiliario.
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Vocé pode observar marcas e empresas dos
mais diversos segmentos para analisar como é
0 atendimento, a abordagem, a linguagem, dentre
varias outras caracteristicas que tornam aquela
empresa unica.

Em um mundo onde as pessoas estao com a
cabeca no digital, com menos interacao fisica e
com vivéncias mais superficiais, qualquer
diferencial bem pensado e estruturado a
ponto de ser envolvente e encantador se tornara
suficiente para proporcionar sensacdoes e
lembrancas impares.

Visitantes
Aprendizado
e descoberta

Leads
Reconhecimento
do problema

lun4 op odo}

Oportunidades
Consideracao
da solucao

llun4 op
oI\

Clientes
Decisao
da compra

jlung op
opun4
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O que € um pitch
de vendas?

V 4

E um discurso que reune as melhores
caracteristicas de um produto de forma objetiva
e curta, fazendo com gque a venda seja feita de
forma assertiva e rapida.

O pitch é utilizado nao apenas entre conversas
rapidas, mas até mesmo durante a negociacao.
O conceito continua sendo 0 mesmo: deve ser
rapido, curto, Iinteressante, envolvente e
convincente para capturar a atencao do lead.
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Qual a
Importancia de
um bom pitch
de vendas?

Um dos principais motivos que podem fazer
com que seja desenvolvido o pitch de vendas é a
construcao de uma conexao com o lead. Quando
o0 pitch e realizado com sincronia, é possivel
conduzir o futuro cliente pela jornada de compra
com mais fluidez.
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Tao importante quanto falar, € escutar o que o
lead tem a dizer. A partir dos pontos evidenciados
por ele, o vendedor consegue agregar valor ao
seu produto mostrando como a solucao e capaz
de resolver os dilemas recém apontados pelo
lead. Ou seja, a escuta ativa muitas vezes pode
ser mais importante do que o proprio roteiro
em Si.

Atente-se a
sinais nao
verbais

Demonstre
Evite interesse
prejulgamentos real

Respeite o
tempo
do outro
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Como fazer um
pitch de vendas?

Separamos 3 dicas basicas de como fazer um bom
pitch de vendas:

@ Va sem enrolacgao:

seja objetivo e rapido!
Tempo € dinheiro! E no mundo dos negocios
ninguem gosta de desperdicar qualguer minuto
em acoes que poderiam ser resolvidas em um
tempo menor. Em seu discurso, priorize as

funcionalidades do produto que tem a ver com
as demandas do cliente.
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Portanto, otimize seu discurso de vendas e
procure em poucos minutos identificar o0s
problemas que seus leads estao enfrentando
e, entao, esclarecer para eles como a sua solucao
e capaz de resolver essas questoes.

@ Entre na mente do cliente:
use gatilhos mentais.

O uso dos gatilhos mentais € uma boa forma
de acrescentar pontos relevantes ao seu pitch
de vendas. Um dos gatilhos mentais mais
conhecidos € o0 da urgéncia e escassez. A maioria
das pessoas relaciona o valor de algo com a
sua raridade ou dificuldade de acesso. Nao a
toa promocoes do tipo “para os primeiros 10
clientes” ou “somente enquanto durarem os
estoques” sao tao comuns.

% Fale com propriedade:

transmita confianca.

Nao demonstrar fraqueza, nem inseguranca!
A autoridade também é um dos gatilhos mentais
mais utilizados em vendas complexas. O ser
humano tende adar maisvaloraopiniaode quem
tem dominio e credibilidade sobre determinado
assunto.



pela conclusao
do e-book!

Agora e soO colocar a
mao ha massa.

Continue acompanhando
nossas novidades nas redes
sociais e com os conteudos

do blog:
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https://www.instagram.com/eemovel.com.br/
https://www.linkedin.com/company/eemovel/?originalSubdomain=br
https://www.facebook.com/EEmovel/?locale=pt_BR
https://www.youtube.com/@EEmovel
https://blog.eemovel.com.br/
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